
Raadscommissie B&V 

Geothermie en warmtenet Noordwest 

 
Dick Janssen kwartiermaker WarmteStad 



Raadspresentatie 11 maart 2015 
 

 Informeren over geothermie/ warmtenet 
Noordwest 

 Ophalen belangrijke thema’s en vragen 

 



Programma “Groningen geeft Energie” 



Lokale economie 
      Uitgangspunten  

economie 
 kennis en innovatie 

 lokaal opgewekte 
 hernieuwbare energie 
 lokale werkgelegenheid 

maatschappij  
 betaalbaarheid 

 toegankelijk (collectief) 
 duurzaam 



Oprichting WarmteStad BV 
de leverancier van duurzame warmte/ koude  



Geothermie 
Diepe aardwarmte 

• Jaarlijks 15.000 ton minder CO2 

uitstoot 
 
• CO2 terugverdientijd van 2 maanden 



Uitgangspunten en aanpak  

• Gunstige woonlasten voor lange tijd (significant 
goedkoper dan gas) 
 

• Publiek netwerk 
 

• Businesscase rendement minimaal 6%  
 

• Start met grote afnemers zoals woningbouwcorporaties, 
RUG en Hanzehogeschool, industrie  (Suikerunie, Smurfit 
Kappa) 



Geothermie en warmtenet 
Warmte voor 11.700 huishoudenequivalenten 

Zernike, 

Vinkhuizen, 

Paddepoel 

Selwerd 



  



 hh  

Fase 1 Warmtenetwerk: Kickstart met 20 gebouwen 



Fase 2 Warmtenetwerk 



Lokaal 

 

Netwerk 

 

Daarna  

 

Fase 2 enz. 

 Zernike warmte en koude  



Samenwerking  
                verhoudingen 

Gem Groningen Waterbedrijf 

WarmteStad 

WKO 
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Ebbingekwartier 
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Nijestee 

WKO 
binnenstad 
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50% 50% 100% 

Back & Heat Up 
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Overall Businesscase 
Base Case 

Case: Geothermische bron, piek & backup en warmtenet 
 
Uitgangspunten   
• 11.700 woning equivalenten 
• Warmte uit geothermie  
• Warmte uit biomassa (decentraal) 
• Warmte uit gas  
 



Overall Businesscase 
Gevoeligheidsanalyse  

Scenario’s
• Variant 1 

 Meer afzet industrie en minder woningen 
• Variant 2 

 Afzetmarkt stokt bij 5.000 woningen  
 Alleen geothermie 

• Variant 3 

 Alleen Biomassa   



Resultaat businesscase 

• Rendement over looptijd 30 jaar 

• IRR (Internal Rate of Return) tussen de 6 
en 7% 



Risico’s 
Opinie 

Imago warmtenetten 
• Negatieve berichtgeving  

 Hogere lasten warmtenetten 
 Ontbreken concurrentie 
 



Risico’s 
Financieel 

Productie bron valt tegen 
• Garantstellingsregeling Rijk 
• Eigen risico max 5 miljoen euro 
 
Exploitatie    
• Ontwikkeling afzetmarkt na eerste 20 

objecten (variant 2) 
 



Risico’s 
   Relatie dossier gaswinning 

• Lagere bodemdruk en energie oppompen 
(3D model RUG in de maak) 

 

• Geothermie geen effect op aardbevingen 
(geen “volume” uit bodem)  

 

• In business case zit aardbevingsbestendig 
gemaakte bron (hogere bouwkosten) 



Risico’s 
Planning  

• Uitbreiding warmtenet (op tijd) 

 

• Start bouw bron april 2016 (einddatum vergunning) 

 

• Levering warmte voor november 2017 
(voorwaarde SDE+) 

  



Tot december 2015? 
   

Communicatie bewoners 
 
Tarieven/ warmteprijs 
 
Contracten afzetmarkt fase 1 
 
Partner warmteproductie 
 
Oprichten productiebedrijf/ voorbereiden 
aanbesteding 
 
Oppakken fase 2 afzetmarkt en Zernike 



Planning  
   
Wat Wie Wanneer 

Studiereis geothermie en 
warmtenetten 

Raad / Bestuurders / 
Stakeholders etc. 

5 en 6 maart 2015 

Presentatie / vragenuur Raadscommissie Beheer & 
Verkeer 

11 maart 2015 

Participatie- en draagvlakronde 
Stadjers 

Medio maart – april 
2015 

Vaststellen businesscase / 
plankrediet vervolgfase 

Raad / RvC Waterbedrijf 
Groningen 

Mei 2015 

Investeringsbesluit / 
oprichtingsbesluit productiebedrijf 

Raad / RvC Waterbedrijf 
Groningen 

December 2015 

Start bouw put / warmtenet en 
aanpassen objecten 

April / eind 2016 

Eerste warmtelevering Najaar 2017 



Vragen 

 Welke informatie heeft u nodig voor een goed besluit? 
 


