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Waarom  SUIKERKAS +

• Transitie voedsel / energie / water

• Optimaal omgaan met grondstoffen 

• Agrosector: verloren contact producent-

consument

• Stadslandbouw / veilig / gezond voedsel

• Smaak / koken/ lifestyle

• Healthy ageing



Binnen gemeente

• Langdurige leegstand: lang en duur!

• Hoe kosten drukken en waarde toevoegen?

• Wat voegt iets toe voor de stad (jers)?



Wat is Suikerkas+

• Invulling Voedselstrategie gemeente Groningen

• Beleefbare productie op professionele basis

• Innovatief en duurzaam door verbinding topsectoren en 
kennisinstellingen

• Versnelling innovaties door experimenteerruimte  en ontmoeting

• Informatie over gezond leven en voeding

• Breed assortiment vers te koop voor consument én detailhandel

• Try out productie: hier proef je wat volgend jaar in de winkels ligt

• Breed scala restaurants, winkels, werkplekken

• Evenementen / natuur / culturele manifestaties

• Trekpleister voor Stadjers , regio, nationaal en internationaal

• FUN



• Optimaal grondgebruik

• Energiebesparingen

• CO2 reductie

• Duurzaam water (her-)gebruik

• Natuurwaarden integreren

• Onderzoek en experimenten

• Proeftuin student + wetenschap

• Local for local

• Innovatie in en rond de keten

• Verse voordelige gezonde voeding

• Sociale werkvoorziening

• Werkgelegenheid /kaartenbak

• Extra (nieuw type banen) 50-100

• Attractief / wandelen/uitgaan

• Dynamiek

• Kennisinstellingen

• Innovatie

• Veel (extra-)ondernemingen 

• Nieuwe verdienmodellen voedselketen

• Verdienmodel voor gemeente

• Versterken (dag)toerisme

• Positionering Groningen



Mogelijkheden Suikerkas+

gebiedscoöperatie



Proces

• Suikerkas+ partijen zijn de INCUBATORS

( LTO-Noord,AOC-Terra,Prinsconsult, e.v.a.)

• Brengen investeerders/ondernemers in beeld

• Organiseren het proces

• Snelle resultaatgerichte aanpak/werkwijze

• Leggen verbinding topsectoren/bedrijfsleven

• Ondernemers zijn de KATALYSATORS welke 
nieuwe bedrijvigheid en werkgelegenheid 
aantrekken



Partners Suikerkas + :
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Wat vragen we van u?

• Keuze en commitment

• Samen met partners: budget en opdracht

Wat bieden we?

• Snel inzicht haalbaarheid en investeerders

• Komend voorjaar concreet uitvoeringsplan

• Ruimte voor alle andere initiatieven zoals 

Wolkenfabriek, Hondenpark, Suikerveld etc etc

• Meer nieuwe functies mogelijk



Met de tijdmachine naar het 

tienjarig jubileum van Suikerkas +

We vroegen enkele enthousiaste 

bezoekers naar hun ervaringen…. 



Hr en MW Jansen:

Op vakantie met onze boot in het 

Noorden zijn we een dagje naar de 

suikerkas geweest. Leuk dat je er kunt 

aanleggen met de boot en handig ook: 

we hebben nog een week lang verse 

groenten gegeten!  Volgend jaar gaan we 

weer!

Dhr van de ende,  huisarts te Groningen:

Zonder twijfel durf ik te stellen dat de Suikerkas bijdraagt aan een 

gezond voedingspatroon van mijn patiënten. Vers en veilig 

geproduceerd en zeer afwisselend in aanbod.  Ik ben blij dat het 

mijn patienten op die manier aantrekkelijk gemaakt wordt een 

gezonde keuze te maken.

Dhr  Kommers, directeur gezamenlijke kennisinstellingen 

Groningen.

De suikerkas +heeft ontegenzeglijk een bijdrage geleverd 

aan de omvorming van de maatschappij op het gebied van 

energie, voedsel en water. Naast bewustwording en 

informeren van consumenten vormt de Suikerkas ook een 

‘broedplaats’ voor nieuwe concepten en een 

ontmoetingsplaats voor wetenschappers. 



Groentenspeciaalzaak ‘Groningse smaak”:

De Suikerkas? Tja wat zal ik zeggen. Eerst schrok ik een beetje en dacht

dat het concurrentie zou zijn. Later merkte ik dat ik er zelf een waanzinnig 

breed assortiment kan inkopen tegen groothandelsprijzen. Extra voordeel is

natuurlijk  ook dat als ik nog even snel iets nodig heb er daar altijd voorraad is.

Mijn klanten zijn groenten meer gaan waarderen en kopen bewuster. Ze gaan 

echt niet iedere dag naar de suikerkas en ze weten dat ik mijn groenten daar haal.

Voor mij is het dus alleen maar beter geworden.

Piet 45 jaar uit Groningen:

Ik  heb een paar jaar geleden via de sociale 

werkplaats een leuke baan gekregen in een 

kwekerij. Toen ik dat goed onder de knie was 

ben ik doorgegroeid naar een functie in de 

groene supermarkt en sinds een maand werk 

op kantoor van de gebiedscoöperatie. De 

Suikerkas gaf me de kans te bewijzen dat ik 

echt nog wel wat in mijn mars heb.


